Umschulung Kaufmann/-frau fur GrofS-
und AuBenhandelsmanagement (IHK)

berufsbildunasakademie

Was kann die Umschulung ,Kaufmann/-frau fiir Grof-
und AuBenhandelsmanagement (IHK)*“ fiir Sie
bedeuten?

Mit der kaufmannischen Umschulung Kaufmann fir GroB- und
AuBenhandelsmanagement (m/w/d) sind Sie solide fir den Arbeitsmarkt
qualifiziert. Sie lernen einen anspruchsvollsten Beruf. ,Grof8 handeln und
GroBes bewegen”. Der Beruf des Kaufmanns im GroR- und
AuBenhandelsmanagement hat beste Chancen auf dem regionalen Arbeitsmarkt.

Die wichtigsten Infos der Umschulung in Stichworten:

Staatl. anerkannter Berufsabschluss Kaufmann/-frau fiir
Gro- und AuBenhandelsmanagement (IHK)

Dauer: 23 Monate.
Praktikum-Dauer: 3 Tage/Woche fiir die Dauer der Umschulung.

Hybrid (Virtuell & Prasenz in Koln) fur 2 Tage/Woche fur
die Dauer der Umschulung.

Ziel:

Unterrichts-Form:

Ferien/Urlaub: Anteilig im Zeitraum der Schulferien in NRW.
g IHK-Zertifikat, Schulzeugnisse & Abschlusszertifikat der
Zertifikat: bba

Arbeitslose oder Arbeitssuchende,
Akademiker:innen/Studienaussteiger:innen,

Zielgruppe: Berufsrickkehrer:innen, Teilzeitsuchende,
Berufserfahrene, Soldat:innen.
Kosten/Férderung: Bis zu 100 % kostenlos bei Férderung durch Bildungsgut-

schein, Berufsforderungsdienst (BFD) der Bundeswehr.


https://bba-koeln.de/kaufmann-frau-fuer-gross-und-aussenhandelsmanagement-ihk/
https://bba-koeln.de/kaufmann-frau-fuer-gross-und-aussenhandelsmanagement-ihk/
https://bba-koeln.de/bildungsgutschein-agentur-fuer-arbeit/
https://bba-koeln.de/bildungsgutschein-agentur-fuer-arbeit/

Bis zu 2.500 € Weiterbildungspramie bei erfolgreichem
Pramie/ Bonus: Abschluss. Fur Blirgergeld-Empfanger bis zu 150 €/Monat
Weiterbildungsgeld méglich.

Beschreibung:

Kaufleute fur GroB- und AuBenhandelsmanagement sind zustandig
far den Kauf und Verkauf von Waren im In- und Ausland und
spielen eine wesentliche Rolle in der globalen Wirtschaft.
Sie analysieren Markte, entwickeln Vertriebsstrategien und
pflegen Beziehungen zu Lieferanten und Kunden. Ihr
Aufgabengebiet umfasst die gesamte Logistikkette — von der
Beschaffung Uber die Lagerhaltung bis hin zum Verkauf. Durch
ihr umfassendes Verstandnis fur wirtschaftliche Prozesse und
internationale Handelsbeziehungen tragen sie maBBgeblich zum
Erfolg ihres Unternehmens bei. Kaufleute im GroR- und
AulBenhandelsmanagement bendotigen neben kaufmannischem Wissen
auch interkulturelle Kompetenzen und Fremdsprachenkenntnisse,
um auf globalen Markten erfolgreich agieren zu konnen.

5 Vorteile der Tatigkeit als Kaufmann (m/w/d) im GroB- und
AuBenhandelsmanagement in Koln:

1. Als Kaufmann/-frau fur GroB- und Aulenhandelsmanagement in Koln
spezialisieren Sie sich auf den Handel von Waren zwischen Unternehmen
und uUber Landergrenzen hinweg, profitierend von Kdlns strategischer
Lage als Handelsknotenpunkt in Europa.

2. Sie nutzen Ihr Fachwissen, um Kauf- und Verkaufsvertrage zu
verhandeln, Lieferketten zu optimieren und die Logistik fur eine
effiziente Warendistribution in und aulerhalb Deutschlands zu
koordinieren.

3. In Kéln profitieren Sie von einem starken Netzwerk an Unternehmen und
Branchenverbanden, das berufliche Weiterentwicklungsmoglichkeiten und
Zugang zu einem breiten Markt bietet.

4. Die Tatigkeit erlaubt Ihnen, tiefgreifende Kenntnisse in
internationalen Handelsregelungen und Zollvorschriften zu erlangen,
was in einer exportorientierten Wirtschaft wie der Kdlns besonders
wertvoll ist.

5. Sie haben die Chance, in einem dynamischen Umfeld zu arbeiten, das


https://bba-koeln.de/weiterbildungspraemie/
https://bba-koeln.de/weiterbildungsgeld/

Innovation und den Einsatz neuer Technologien im Handel férdert, und
somit Ihre Karriere in einer der wirtschaftsstarksten Regionen
Deutschlands voranzutreiben.

Anforderungen:

Fur den Beruf des Kaufmanns bzw. der Kauffrau fur Grof- und
AuBenhandelsmanagement sind umfassende kaufmannische Kenntnisse und ein
gutes Verstandnis fur wirtschaftliche Zusammenhange unerlasslich, da diese
Fachkrafte mit komplexen Handelsprozessen, Vertragsverhandlungen und
Finanztransaktionen betraut sind. Starke kommunikative Fahigkeiten und
Verhandlungsgeschick sind erforderlich, um effektiv mit Lieferanten, Kunden
und Geschaftspartnern aus unterschiedlichen Kulturen und Landern zu
interagieren. Analytisches Denkvermégen und Kompetenzen in der Datenanalyse
sind wichtig, um Markttrends zu verstehen, Verkaufsstrategien zu entwickeln
und die Warenwirtschaft zu optimieren. Organisatorische Fahigkeiten und
eine sorgfaltige Arbeitsweise helfen bei der Koordination von
Logistikprozessen und der Uberwachung von Lieferketten. Flexibilit&t und
Anpassungsfahigkeit sind ebenfalls gefragt, um auf die dynamischen
Veranderungen im internationalen Handel reagieren zu konnen und neue Markte
zu erschliefen.

Berufliche Perspektiven:

Die Ausbildung zum/zur Kaufmann/-frau fuar Grof3- und
AuBenhandelsmanagement (IHK) eroffnet vielfaltige berufliche
Perspektiven in einem zentralen Wirtschaftsbereich. Absolventen
dieser Ausbildung sind Experten im Handel zwischen Unternehmen und im
internationalen Warenverkehr. Hier sind einige der beruflichen
Moglichkeiten, die sich Ihnen nach Abschluss dieser Ausbildung
bieten:

» Einkauf und Beschaffung: In dieser Funktion sind Sie
verantwortlich fir den Einkauf von Waren und Rohstoffen, die Ihr
Unternehmen bendtigt. Sie verhandeln mit Lieferanten, optimieren
die Einkaufsprozesse und stellen die Warenverfigbarkeit sicher.

e Vertrieb und Kundenbetreuung: Im Vertrieb arbeiten Sie direkt



mit Kunden zusammen, beraten diese, entwickeln
Verkaufsstrategien und sorgen fur eine erfolgreiche
Geschaftsbeziehung. Sie analysieren Markt- und Kundendaten, um
Verkaufschancen zu identifizieren.

* Logistik und Lagerhaltung: Kaufleute im Grof- und
AulBenhandelsmanagement optimieren die Logistikprozesse, um einen
effizienten Warenfluss sicherzustellen. Sie planen und
uberwachen die Lagerhaltung und den Transport von Waren.

* AuBenhandel und Exportmanagement: Spezialisiert auf den
internationalen Handel, kimmern Sie sich um Exportgeschafte,
beachten dabei die rechtlichen Rahmenbedingungen und steuern die
internationalen Lieferketten.

» Marketing und Produktmanagement: In dieser Rolle entwickeln Sie
Marketingstrategien fir die Produkte Ihres Unternehmens. Sie
arbeiten an der Produktplatzierung, fihren Marktanalysen durch
und gestalten Werbekampagnen.

e Controlling und Finanzmanagement: Kaufleute fir GroB- und
AuBenhandelsmanagement kdonnen auch im Bereich Controlling tatig
sein, wo sie die finanzielle Steuerung des Unternehmens
unterstitzen, Kosten analysieren und Budgets planen.

* Unternehmensfiihrung und -entwicklung: Mit ausreichender
Erfahrung konnen Sie Fuhrungspositionen ubernehmen, strategische
Entscheidungen treffen und an der Weiterentwicklung des
Unternehmens mitwirken.

Die Ausbildung bietet also eine breite Grundlage fur Karrieren in
verschiedenen Bereichen des GrofR- und Aulenhandels. Durch die Kombination
aus kaufmannischem Wissen, Verstandnis fiur internationale Handelsprozesse
und praktischen Fahigkeiten sind Sie gut aufgestellt, um in dynamischen und
international orientierten Arbeitsumfeldern erfolgreich zu sein.

Ziel der Umschulung:
Abschluss der Berufsausbildung mit IHK-Abschluss: Kaufmann/-frau fur Grof3-
und Aullenhandelsmanagement (IHK)



Dauer:
Max. 23 Monate.

Die 5 Vorteile einer Umschulung an der bba-Koln:

e Praktikum: der fachpraktische Teil der Umschulung findet vom ersten
Tag der Ausbildung mit einem Unternehmen statt. Profitieren Sie von
unserem starken Netzwerk und dem Firmenverbund.

e Die theoretischen erlernten Kenntnisse der Schule kdnnen Sie sofort
anwenden und im Betrieb umsetzen

e Durch die lange praktische Phase von 23 Monaten entsteht eine starke
Bindung zwischen Ihnen und dem Betrieb, ahnlich der dualen Ausbildung.
Das erhoht Ihre Ubernahmechancen nach der Umschulung

e Wir betreuen unsere Teilnehmer in einer familiaren Atmosphare und
haben fir Probleme immer ein offenes Ohr

e Der Unterricht finden in Prasenz UND Online statt. Lernen im
Hypridmodell . Manche Lehrinhalte lassen sich besser zum Vorteil der
Ausbildung online unterrichten Durch diese Erkenntnis haben wir
bewusst einzelne Unterrichtstage als Onlineunterricht gestaltet.

Eine Forderung mit Bildungsgutschein ist modglich.

Die nachsten Termine:

01 Sep

Kaufmann/-frau fiir Gross-Aussenhandel (IHK) WS24

1. September 2024 - 15. Juli 2026




https://bba-koeln.de/kaufmann-frau-fuer-gross-und-aussenhandelsmanagement-i
hk/

Kontakt:

Berufsbildungs-Akademie Gesellschaft fur Fort- und Weiterbildung mbH Kdln
(bba Kdln)

Widdersdorfer Str. 250

50933 Kdln

Telefon: +49 221 47593273
Telefax: +49 221 47593275
E-Mail: info@bba-koeln.de
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